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Estrategias 
Enfocadas en el 
Éxito Reputacional
Somos una agencia de comunicaciones con base en 

Chile y que tiene clientes que, desde cuatro países, 

nos han elegido para ejecutar sus estrategias de PR, 

Crisis y Posicionamiento en Chile.  

Pero, además, hemos liderado acciones en nueve 

países, incluyendo España, Estados Unidos, 

Colombia y México



Sergio Espinosa V.
Socio A3 Comunicaciones

 Periodista y experto en temas comunicacionales, 
tiene un amplio abanico de contactos a nivel 
político y en los medios de comunicación. Además 
de haber sido editor en El Mercurio, La Tercera y 
revista Qué Pasa, entre otros puestos, fue Jefe de 
Comunicaciones del Ministerio de Defensa, donde 
debió enfrentar el despliegue de las FF.AA. durante 
el Estallido Social y la pandemia, así como del Min. 
de Minería, donde manejó la licitación del Litio



Mario Riveros M.
Socio A3 Comunicaciones

 
Periodista, MBA y PhD (c) en Comunicación. Con 15 años 
de experiencia, ha desempeñado roles como Editor, 
Corresponsal Extranjero, Asesor, Crítico y actualmente es 
profesor universitario. Experto en modelar relatos, crear 
y gestionar relaciones institucionales, y manejar 
profesionalmente crisis organizacionales tanto para 
audiencias internas como externas. Gracias a sus 
amplios contactos en el gobierno y los medios, ha 
manejado crisis y afrontado desafíos comunicacionales 
en países como Chile, México, España, Colombia, 
Uruguay y Ecuador.



Han confiado en nosotros



Logramos 
que incluso 
las personas 
que NO TE 
BUSCAN,     
te conozcan 
y se 
enamoren 
de tu relato.



A3 ha logrado 
más de 
US$4 mills. 
en pauta en 
2023-24



El 87% de 
nuestras 
publicaciones 
son TIER1, 
del más alto 
impacto



EspañaDesarrollamos 
estrategias 
en distintos 
mercados 
para nuestros 
clientes

Colombia

EE.UU.
Perú

LatamMéxico



Casos de éxito de nuestras estrategias

En pleno inicio de la pandemia de 2020, cuando el mundo enfrentaba una crisis 
sin precedentes, el asilo de ancianos más grande de Latinoamérica enfrentó un 
desafío monumental. Sus residentes eran los más vulnerables frente al COVID-19, 
y necesitaban actuar rápido y estratégicamente.
Tras estudiar cómo se habían manejado crisis sanitarias anteriores como el SARS 
y el MERS, diseñamos una estrategia que transformó el desafío en una 
oportunidad de liderazgo sectorial. El corazón de esta estrategia fue unir a la 
industria: creamos un gremio que dio voz y fuerza al sector, mientras 
manteníamos un flujo constante de información que generaba tranquilidad y 
confianza. Paralelamente, tejimos una red de apoyo con empresarios, 
autoridades y organizaciones benéficas.
La estrategia rindió frutos más allá de lo esperado. No solo se evitaron crisis 
comunicacionales, sino que se logró apoyo estatal directo y se influyó en la 
creación de leyes que beneficiaron a todo el sector. El impacto fue tan 
significativo que hasta hoy nuestra influencia perdura, con presencia directiva 
tanto en el gremio como en una fundación dedicada a apoyar asilos de escasos 
recursos. Pero el verdadero éxito no está en los logros institucionales, sino en las 
vidas que se salvaron gracias a esta gestión coordinada y estratégica.

Enfrentar la 
pandemia 
desde los Asilos 
de Ancianos



Casos de éxito de nuestras estrategias

La historia de cómo un vendedor de parcelas se transformó en líder de la 
conservación en Chile comenzó en 2022, cuando un emprendedor nos buscó en 
medio de una crisis, buscando no solo superarla sino reinventar su mensaje.
Lo que siguió fue una profunda transformación narrativa: dejamos atrás el 
simple concepto de "venta de parcelas en el sur" para dar vida a algo mucho más 
poderoso: los "Pequeños Parques Naturales de Conservación". Este nuevo 
enfoque no solo vendía tierra; ofrecía a los chilenos la oportunidad de convertirse 
en guardianes de la Patagonia virgen.
La transformación fue notable. El proyecto capturó la atención de medios que 
nunca antes habían volteado a mirar este sector. Desde los principales medios 
chilenos hasta Bloomberg en EE.UU., la historia resonó a través de las Américas y 
llegó hasta España, posicionándose como un referente único en su tipo.
Pero el impacto más profundo llegó en el ámbito de las políticas públicas. La 
empresa se convirtió en una voz clave en la mesa gubernamental para regular el 
sector, trabajando codo a codo con 15 ministerios. El resultado fue una nueva 
legislación revolucionaria que ahora exige que todos los loteos del país destinen 
un porcentaje de su territorio a la conservación, transformando así una crisis 
inicial en un legado duradero para la conservación en Chile.

Transformar 
un negocio 
en una 
cruzada



Gestión preferencial por un propósito

Agram es una Asociación Gremial 
dedicada a la defensa de la relevancia de 
las personas mayores institucionalizadas 
en el debate público, a la que apoyamos 
con estrategia y vocerías.

Ancianos 
Institucionalizados

Fundación NeoEduca desarrolla junto a la 
Fundación Mustakis y PRECISION torneos 
de robóbotica que buscan impulsar la 
educación STEAM, principalmente en 
niños de Escuelas Públicas.

Escolares de la 
Educación Pública



Gestión preferencial por un propósito

La Fundación RedELEAM está enfocada 
en el apoyo de asilos de ancianos de 
escasos recursos, y los apoyamos en su 
gestión estratégica comunicacional.

Hogares de Ancianos 
de escasos recursos

La Fundación ERES está enfocada en el 
apoyo a personas con discapacidades 
intelectuales, sus familias y cuidadores.

Niños con discapacidades 
neuorológicas
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